





Statement der Norwegischen Logistikorganisation (NDLO)

LOEM DS erhielt Ende 2019 den Auftrag fir Wartung, Reparatur
und Uberholung von Komponenten fir die NNWN NHS0-Flotte.
OEM DS war der beste Lieferant, der die hohen Anforderungen der
Norwegischen Logistixorganisation (NDLO) in Bezug aut Haftung,
Garantie, TAT und Kosten und Transparenz erfiilen konnte. NDLO hat
den Vertrag bereits mit gutem Ergednis genutzt, und OEM DS ist nun-
mehr ein wichtiger Lieferant fur die NNWN NH30-Flotte.”

Die Partner von OEM DS sind verantwortlich fUr Reparatur und
Uberholungsarbeiten, Ersatzteilnerstellung, Obsoleszenzmanagement
und andere Dienstieistungen, wie Produkitraining, technische Unterstit-
Zung und weitere.

wt: Kénnen Unternehmen, die nicht Tell des Joint Vienture sind, an einem

Ausschreibungsverfahren sowie der Erbringung von Dienstisistungen teil-

nshmen und was sind die Voraussetzungen dafir?

Simon: Ja, so genannte Nicht-JV-Unternehmen" k8nnan auch an sinem

Ausschreibungsverfahren zur Bereitstellung von Diensten teilnehmen.

OEM DS nat z.B. ene Partnerschaft mit Europavia namens ,Caiman” un-

terzeichnet, die die Wartung der NH30-Flotte der spanischen Streitkrafte

abdecxt. OEM DS ist auch Pariner mehrerer anderer Erstausriister wie

Becker Avionics, Autoflug und AmSafe Brdgeport. Um neue Partner zu-

zulassen, missen folgende Voraussetzungen erflllt sein:

+ Zustmmung der Teilhaber,

+ volistdndige Handelskonformitat,

* Unterzeichnung ener Geheimnaltungsvereinbarung zwischen den
Parteien und

* Anerkennung der von OEM DS ausgehandelten Geschiftsbedingungen.

wit: Wie sieht das Produkt- und Disnstleistungsportfolio von OEM DS
aus?

Simon: Das OEM DS Portfolio umfasst die Produkte aller Griindungs-
unternehmen sowie weiterer Partnerunternehmen, Derzeit ist OEM DS
unter anderemn auf folgenden Plattformen mit Dienstleistungen verireten:

Treffpunkt Industrie

NH90 (mit menr als 100 Line Replaceable Units (LAUs), A400M (mit
mehr als 400 LRUs), Kampfhubschrauber Tiger (KHT}, C-160 Transall,
Cougar, sowie Puma und Super Puma. Des Weiteren arbeiten wir an
der Ausweitung unseres Produkt-Portfolios auf die Plattformen Super
Lynx, C-130 Hercules, CASA 295 und Eurofighter, um ein paar Beispiele
zu nennen. ‘Wir konnen sémtliche Dienstleistungen zur Unterstitzung
von militrischen Plattformen wie Reparaturen und Uberholungen,
Ersatzteivertrieb, und deren Distribution sowie Produkttraining und tech-
nische Unterstiitzung anbieten.

wit: Wenn Sie bspw. an NHI0, Tiger, Eurofighter und A400M denken, wo
lisgen die Unferschiede bsi der Warlung disser ,neusn” Waffensysteme
im Vergleich zu den ,kiassischen” Systemen wie Tomado oder C-160
Transall?

Simon: Be: den _klassischen” Waffensystemen berunt das Wartungs-
wonzept haufig aut Rahmeninstandsetzungsvertrage, bei denen die
Leistung nach Aufwand in Stunden und verwendetemn Material berachnet
wird. Im Vergleich dazu kGnnen bei den ,neusn” Waftensystemean, folgen-
de Wartungskonzepte in Betracht gezogen werden:

» festvereinbarter Leistungskatalog fir Preise und Instandsetzungszeiten,
» Preisvereinbarung bezogen aut die Betriebsstunden des Geréts

{power-by-the-hour-Vertrag) oder aber auch,
= eine Verpflichtung zur Verflgbarkeit fir die Flotte.

wi: Welche Mdéglichkeiten sieht OEM DS, um die Verflgbarkeit diessr
Waffensysteme zu verbessemn?

Simon: Um die Verflgbarkeit der operativen Flotte zu verbessem, kann
OEM DS mehrere Simulationen mit einer hochmodernen Software fir
das Lebenszyklusmanagement bereitstellen, wobei unterschiedliche
Hypothesen des Kunden bericksichtigt werden kdnnen. Mit diesem Tool
«ann man die Menge und die damit veroundanen Kosten #lr Ersatzisile
ermitteln, die zur Erreichung des betrieblichen Verflgbarkeitsziels erfor-
derlich sind.

wi: Wie kdnnen Kunden mit OEM DS zusammenarbeiten?

Simon: Kunden haben natiifich die Méglichkeit, Einzelbeauftragungen
oei OEM DS zu platzieren, aber primar schiiefen Kunden mit OEM DS
langfristige Vertrage ab.”

wt: Warum wirden Sie sinem Kunden empfehlen, OEM DS als
Hauptliefsranten auszuwihlen?

Simon: Ich wirde Kunden empfenlen, uns als Hauptlieferanten auszu-
wahlen, indem ich die folgenden Vortelle von OEM DS herausstalle:
Erstens, wir sind eine optimierte Organisation, die das Vertrags- und
Pragrammmanagement vereinfacht,

Zweitens, die die Synergie zwischen den OEMs und Partnerunternehmen
fir SupportiGsungen verbessert und die Lieferkette vereinfacht und
Dnittens, die in der Lage ist, ein aktives und auf die Kundenbelange fokus-
siertes Ris komanagement zu betreiben.

Wir sind ein kundenorientiertes Unternehmen mit einer schlanken,
agilen Organisation, einem hochgualifizierten Team, ausgestattet mit mo-
dernster Software und IT Infrastruktur, das tagtéglich fir seine Kunden
Dienstleistungen zu einem optimierten Preisleistungsvernalinis erbringt.

wt: Wie positionieran Sie sich fiir mogliche kinftige Militarfiugzeug-
programme?
Simon: Mit der Unterstutzung von den OEM DS-Teilhabermn und

-Partnerunternehmen sind wir gut postioniert, um alle zukiinftigen
Militarprogramme zu unterstiitzen.

wi: Sehen Sie eine Chance, sich auf dem US-amerikanischen Markt zu
positionieran?

Simon: Der US-Verteidigungsmarkt ist derzeit kein Ziel fir OEM DS,
aber falls unsere Teilhaber Entwickiungs- und Produktionsvertrdge mit
US-amerikanischen OEMs unterzeichnen, kinnte OEM OS auch solche
Programme unterstitzen.

wi: Herr Siman, wir bedanken uns recht herzlich fir das gute Gesprach.



